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Gasloos: Wie gaan er over en 
hoe krijgen we ze zo ver? 

Casper Tigchelaar 
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Plannen voor Gasloos worden Top-down gemaakt  
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Gasloos: Wie gaan er over?..... 

• Wie houden zich bezig met gasloos: 
– Netwerkbedrijven  
– Rijksoverheid 
– Provincies 
– Gemeenten 
– Energiecoöperaties 
– NGO’s 
– Kennisinstellingen 
– ….. 

 
• Maar wie gaan er echt over? 

– Eigenaar-bewoners 
– Woningcorporaties 
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…..en hoe krijgen we ze zo ver? 

Wat is nodig voor gedragsverandering? 

• Creëer noodzaak voor verandering 
– Doorbreek standaard keuze 
– Maak duidelijk dat huidige keuze 

niet meer voldoet 
• Zorg dat mensen in staat zijn om 

alternatieve keuze te maken 
– Voldoende kennis 
– Voldoende vertrouwen 
– (financiële) middelen  
– Praktisch haalbaar 
– Weinig gedoe 

 
 
 

• Zorg dat keuze aantrekkelijker is dan de 
alternatieven 

– Goedkoper in aanschaf 

– Goedkoper in gebruik 

– Meer status 

– Meer comfort 

– … 
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Gasloze 
warmte 

bottom up 
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Welke keuze heeft een eigenaar 
bewoner? 

• Gasloze woningen (dus écht zonder 
gasaansluiting) 
– All-electric 

• Bodemwarmtepomp 

• Lucht warmtepomp 

• Collectief of individueel 

– Warmtelevering door derden 

• Restwarmte 

• Afvalverbrandingsinstallatie 

• Hernieuwbare warmte (zon, 
geothermie, biomassa) 

– Houtkachel met elektrisch koken en 
warmwatervoorziening 

• Andere opties (maar nog wel met 
een gasaansluiting) 
– ‘standaardwoning’ met HR 107 combi 

ketel 

– Hybride warmtepomp 

• Op woningniveau 

• Op wijkniveau 

– WKK 

• Op woningniveau 

• Op wijkniveau 
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Voor- en nadelen renovatie naar gasloze 

woningen 

Voordelen Nadelen 

All-electric  • Draagt aanzienlijk bij aan doelstellingen 
• Hernieuwbaar 
• Energiebesparing 
• CO2-emissiereductie (non-ETS) 
• Huurconvenant 

• Hoge investeringskosten 
• Nauwelijks besparing op energierekening 

door WP 
• Vraagt vergaande isolatie 
• Lage Temperatuur Verwarming 
• Piekbelasting Elektrische netten 

Warmtelevering • Draagt bij aan doelstellingen 
• Energiebesparing 
• CO2-emissiereductie (non-ETS) 

• Veel betrokken actoren 
• Geen financieel voordeel eindgebruiker 
• Geen goede business case 
• Lange processen 

Biomassa • Draagt bij aan doelstellingen 
• Hernieuwbaar  
• CO2-emissiereductie (non-ETS) 

• Luchtverontreiniging 
• Hogere investeringskosten 
• Meer ‘gedoe’ dan gas 

Maatschappelijke 
voordelen 

Individuele 
nadelen 
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Voor- en nadelen concurrerende opties 

van gasloze woningen 

Voordelen Nadelen 

HR107 • Lage investeringskosten 
• Gangbare optie 

• Geen bijdrage aan doelstellingen 
 

Hybride warmtepomp • Draagt enigszins bij aan doelstellingen 
• Hernieuwbaar 
• Energiebesparing 
• CO2-emissiereductie (non-ETS) 
• Huurconvenant 

• Relatief eenvoudig in te passen in 
bestaande woningen 

• Hogere investeringskosten 
 

(micro-) WKK • Goed voor decentrale balancering netten 
• Draagt bij aan energiebesparingsdoel 

• Hoge investeringskosten 
• Draagt niet bij aan doelstellingen 

• Toename CO2-emissie in non-ETS 
 

Groengas • Eenvoudig in te voeren 
• Draagt bij aan doelstellingen 

• Hernieuwbaar 
• CO2-emissiereductie (non-ETS) 

• Groengas is beperkt beschikbaar en inzet in 
woningen gaat ten kosten van inzet elders.  

Maatschappelijke 
voordelen 

Individuele 
nadelen 

 

Individuele  
voordelen 

Maatschappelijke 
nadelen 
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Beleid is nodig om woningeigenaren 

mee te krijgen 

• Combinatie van verplichten, faciliteren en verleiden 

– Verplichtingen op lange termijn om noodzaak te creëren 

– Faciliteren om keuze mogelijk te maken 

– Verleiden om  gasloze optie aantrekkelijker te maken 

• Alleen dwingend beleid ondermijnt het draagvlak en zal tot 
weerstand en vertraging leiden 

 

• Huidige beleid is veel te gefragmenteerd en niet eenduidig richting 
gasloos. 
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Ga gasloos zien als product 

Aantrekkelijk 
product 

Technische totaal 
concepten 

One-stop-shop 
zonder gedoe 

Niet alleen energie 
maar ook andere 

voordelen 

Betaalbaar 

Kostendaling gasloze 
concepten 

Financiële producten 

Beschikbaar 

Opschaling  
concepten 

Opleiden personeel  

Klanttevredenheid 

Relatie opbouwen 

Klantbehoefte 
centraal stellen 

Klantenfeedback 
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Tijdsplanning tussen nu en 2050 
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Tijdsplanning tussen nu en 2050 

0%

20%

40%

60%

80%

100%

120%
2

0
1

8

2
0

1
9

2
0

2
0

2
0

2
1

2
0

2
2

2
0

2
3

2
0

2
4

2
0

2
5

2
0

2
6

2
0

2
7

2
0

2
8

2
0

2
9

2
0

3
0

2
0

3
1

2
0

3
2

2
0

3
3

2
0

3
4

2
0

3
5

2
0

3
6

2
0

3
7

2
0

3
8

2
0

3
9

2
0

4
0

2
0

4
1

2
0

4
2

2
0

4
3

2
0

4
4

2
0

4
5

2
0

4
6

2
0

4
7

2
0

4
8

2
0

4
9

2
0

5
0

p
e

n
e

tr
at

ie
gr

aa
d

 g
as

lo
ze

 c
o

n
ce

p
te

n
 [

%
} 

Penetratie gasloze concepten

Opstartfase 

Moeilijke gevallen 
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Tijdsplanning tussen nu en 2050 

447 
Na 2035 geen CV 

ketels meer 
5 jr innovatiefase 
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Renovaties per jaar Na 2035 geen CV ketels meer 5 jr innovatiefase Penetratie gasloze concepten
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To-do list 2017-2022 (1) 

1. Afbakenen: Wat bedoelen we met 
gasloos. 

– geen gas 

– alleen groen gas/ waterstof 

–  minder gas 

• Wie: Rijksoverheid 

2. Creëer noodzaak 

– Ruim van te voren 
aankondigen op wijkniveau 
wanneer gas verdwijnt 

• Wie: netbeheerders 

 

 

3. Werk aan klanttevredenheid 

– Relatie opbouwen 

– Klantbehoefte centraal stellen 

• Wie: gemeenten, 
woningcorporaties 
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To-do list 2017-2022 (2) 

4. Aantrekkelijke gasloze producten ontwikkelen 
– One-stop-shop concepten zonder gedoe 
– Niet alleen energie, maar ook andere 

voordelen 
Wie: Bouw- en installatiesector samen met 
energiebedrijven?  

5. Betaalbare opties 
– Taakstelling kostendaling gasloze concepten 

• Wie: Tki onderzoeken,  
– Gegarandeerde afzet voor opschaling. 

• Wie: Markt en Rijksoverheid (leer van 
Wind-op-Zee) 

– Financiële producten 
• Wie: Banken met garantstelling 

overheid? 
 

6. Beschikbaarheid 
– Gegarandeerde afzet voor opschaling. 

• Wie: Markt en Rijksoverheid (leer van 
Wind-op-Zee) 

– Opleiden werknemers bouw- en 
installatiesector 
• Wie: brancheorganisaties? 
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Maar gelukkig zijn al veel acties opgestart 

• Stroomversnelling – 
productontwikkeling 

• 13 gemeenten in Community of 
Practice (CoP) Energiearmoede 
voor energietransitie bij lage 
inkomens 

• Green deal aardgasvrije wijken 

• 3SFO - gedragsmechanismen en 
organisatieprocessen van invloed 
op renovatieprojecten 

• Thuisbaas van Urgenda – NOM 
renovaties 

• Rijksoverheid – Transitiepad lage 
temperatuur warmte 
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Samenvattend 

• Noodzakelijk om woning- en gebouwbezitter centraal te stellen bij 
strategie gasloze wijken, omdat zij uiteindelijk beslissen 

• Gasloze opties zijn bij huidige beleid niet aantrekkelijk voor 
individuele woningeigenaar. 

• Beleid moet zich richten op ‘gasloos’ als aantrekkelijk product 

• Dit betekent: ‘klantbehoefte’ centraal stellen 

• Slechts 5 jaar om dit voor elkaar te krijgen 

• To-do lijstjes nodig voor alle partijen 

• We beginnen niet vanaf nul. Eerste acties zijn al begonnen. 


